4 SCHWERPUNKT | | : 'DHZ Deutsche Handwerks Zeitung

Ausgabe 9 | 14. Mai 2021 | 73. Jahrgang | www.DHZ.net

— = .= —> €

[llustration: Daniel Matzenbacher/die KLEINERT.de :

Unentdeckte Moglichkeiten

Fintechs - Sie werben mit glinstigen Krediten — Schlagzeilen machten sie aber zuletzt weniger durch gute Angebote als durch den Fall Wirecard. Doch
wie ist der Fintech-Markt in Deutschland eigentlich aufgestellt? Und profitiert das Handwerk von den neuen Finanzdienstleistern? vonFraNKMuck




er Markt fiir Fintechfirmen

ist in den vergangenen Jah-

ren stark gewachsen. Den-

noch finden kleine Unter-
nehmen und junge Finanzdienstleis-
ter oft nicht zusammen. Die Markten-
wicklungen zeigen aber, dass sich
gerade fiir technikaffine Firmen und
Unternehmen, die zum Beispiel von
Factoring oder Zwischenfinanzierun-
gen profitieren, interessante Ange-
bote eroffnen konnten.

Lars Hornuf, Professor fiir Betriebs-
wirtschaftslehre und Experte fir
Finanzdienstleistungen an der Uni-
versitdt Bremen, hat die Entwicklung
am Fintech-Markt eingehend unter-
sucht. In seiner Analyse ,,Der deut-
sche FinTech-Markt“ bezifferte er
den Bestand bis Ende 2020 mit insge-
samt 921 Fintech-Unternehmen in
Deutschland. Fintechs bieten Bank-
dienstleistungen vor allem in digita-
lisierter Form an. Darunter fallen
herkommliche Angebote wie Anlage-
beratung oder Zahlungsverkehr, aber
auch Services wie Kreditvermittlung,
Factoring oder Bezahldienste. Die
jungen Unternehmen agieren durch
die fehlende Infrastruktur, die Auto-
matisierung und die schlanke Admi-
nistration oft schneller als grof3fla-
chig tétige Filialbanken mit langen
Entscheidungswegen. Zwar ist nach
Einschétzung von Hornuf und seinen
Co-Autoren Gregor Dorfleitner das
Geschiftsvolumen von Fintech-Un-
ternehmen vergleichsweise klein,
dennoch sei der deutsche Fin-
tech-Markt in der Zeit von 2015 bis
2019 um runde 50 Milliarden Euro
auf 52,3 Milliarden Euro gewachsen.
Wie sich der Markt entwickele, hinge
von verschiedenen Faktoren ab. Eine
entscheidende Rolle etwa spiele die
zukiinftige Regulierung der Finanz-
technologien, die das Wachstum
sowohl hemmen als auch beschleu-
nigen kénne, aber auch die Frage,
ob sich europdische Fintechs gegen-
iiber amerikanischen und asiatischen
Konkurrenten behaupten konnten.

Im Handwerk sind Fintechs bisher
wenig priasent. Nach Ansicht von
Hartmut Drexel, Leiter der Betriebs-
beratung bei der Handwerks kammer
fiir Miinchen und Oberbayern, liegt
das vor allem an der guten Beziehung
und der weiterhin vorhandenen
Marktmacht der Regionalbanken.

Finanzierung liegt vorn

Ubersicht iiber die Anzahl der deutschen Fintech-Unternehmen in den einzelnen Segmenten

weitere FinTechs | EEEGEG— 144
Versicherungen IR 106 '
Technik, IT und Infrastruktur IR 100
alternative Bezahlverfahren FRSIS RN o1
Crowdinvesting NS 83
Anlage und Banking RSN 73
Crowdfunding RNRIRNNRNNNNN 63
Crowdlending RN 55
Kredite und Factoring ISR 54
Robo-Advice NSNS 43
Personal Financial Management ISR 43
Blockehain und Kryptowahrung IEREREEN 35
Suchmaschinen und Vergleichsportale FEH 19

Social Trading B8 12
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in: Thorsten Vo (Hrsa.): Recht der FinTechs, Berlin

Stark wachsender Kreditmarkt
Erfolgreich vermitteltes Kapital im Teilsegment Kredite und Factoring in Milliarden Euro

durchschnittliche jahrliche Wachstumsrate 84 %
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Ouelle Dorfleitner und Hornuf (2021): Der deutsche FinTech-Markt,

Gerade auch weil Handwerker aus
Sicht von Sparkassen und Genossen-
schaftsbanken sehr gute Kunden
sind, die es zu behalten gelte. Selbst
Griinder und Nachfolger wiirden von
den Regionalbanken umworben. Die
Pandemie habe erst recht nichts
daran gedndert. Wer Geld brauchte,
verlief? sich lieber auf die Hausbank
und damit das Bewihrte.

Dass es nicht so viele Berithrungs-
punkte gibt, bestdtigt auch Franz
Falk. Der Unternehmensberater und
ehemalige Geschaftsfiihrer Unter-
nehmensservice der Handwerkskam-
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mer Region Stuttgart rechnet aber
damit, dass vor allem jlingere
Betriebsinhaber und technikaffine
Branchen wie die Elektro- oder das
Sanitdr-, Heizungs-, Klimahandwerk
offener fiir solche Angebote sind. Die
Nachfrage werde aber auch steigen,
wenn traditionelle Banken im Zuge
der Rationalisierungs- und Fusions-
bemiihungen ihr Beratungsangebot
weiter einschrdanken. Hausbanken
kénnten zudem Aufgaben an Fin-
techs auslagern.

Fakt ist, Banken sichern sich mehr
und mehr die technischen Moglich-

Anlage und Banking nehmen weiter zu
Verwaltetes Vermagen im Teilsegment Anlage und Banking in Euro
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Der Bereich dehnt sich schnell aus
Volumen des deutschen Fintech-Marktes in Milliarden Euro

durchschnittliche jahrliche Wachstumsrate 119,2%
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Quelle: Dorfleitner, Hornuf, Wannenmacher, ifo-Institut

keiten der Fintechs, indem sie mit
ihnen zussammenarbeiten. Nach
einer Analyse der Wirtschaftsprii-
fungsgesellschaft Pricewaterhouse
Coopers sind Kooperationen mit Fin-
techs fiir Banken und Versicherungen
attraktiv, um Kunden schnell innova-
tive Produkte anzubieten oder kurz-
fristig die Kosten zu reduzieren. Zum
dritten Quartal 2020 gab es demnach
bereits 844 Kooperationen.

Dass das Handwerk das Angebot
noch nicht entdeckt hat, ist vielleicht
eine Generationenfrage. Bernd
Oppold, Partner Financial Services

bei der bei der Wirtschaftspriifungs-
und Beratungsgesellschaft KPMG,
betont, dass gerade jungen Fintechs
wie Penta oder Sumup mit der
Ansprache im Handwerk erst am
Anfang stehen. Auch die Angebot der
Kreditvermittler sind zumeist noch
nicht auf die Bedarfe des Handwerks
abgestimmt. Ein Wechsel der
Geschéftskonten hin zu rein digitalen
Internetbanken kommt zudem fiir
viele Handwerker gerade wegen der
engen Hausbankbeziehung weniger
infrage. Auch Terminals fiirs mobile
Bezahlen verdringen bislang eher

selten die etablierten Systeme, weil
sie oft nicht kompatibel zu verwende-
ten Systemen sind. Doch Oppold sieht
das Potenzial langst nicht ausge-
schopft. Bei Bezahlsystemen etwa
gebe es zwar ein Kompatibilititspro-
blem, doch ein Vergleich neuerer
Angebote konne sich aus Kostenge-
sichtspunkten durchaus lohnen. In
den letzten Monaten hitten sich -
verstiirkt durch die Pandemie - mehr
Handwerksunternehmer dafiir inter-
essiert. Auch im Finanzierungsmarkt
ergeben sich einerseits neue Optio-
nen fiir zum Beispiel das Factoring
(Verkauf von Forderungen), das Fine-
trading (Zwischenfinanzierung von
zum Beispiel Wareneinkdufen) oder
einfach die Vermittlung kleinerer
Kreditsummen zur Vorfinanzierung
von Auftrigen. Finanzierungsver-
mittler wie Creditshelf, Compeon
oder Iwoca sind in diesen Bereich
bereits vorgestofien.

Peter Barkow erkennt einen weite-
ren Aspekt, der den Markt weiter 6ff-
nen kénnte. Die Kredite an KMU sind
fiir traditionelle Banken oft nicht
profitabel genug, sagt der Chef des
auf die Finanzbranche spezialisierten
Analysehauses Barkow Consulting.
Der Priifungsaufwand sei im Ver-
gleich zu Krediten mit hohen Darle-
hensbetrigen nur unwesentlich
geringer - die Kosten also vergleichs-
weise hoch.

Einer Studie von Barkow Consul-
ting und der Solarisbank aus dem
Jahr 2019 zufolge steige zwar der
Anteil von KMU-Krediten jahrlich um
6,9 Prozent. Weil jedoch die Margen
seit Mitte 2016 um 12 Prozent zuriick-
gehen und die Banken mit KMU-Kre-
diten nur noch knapp 75 Prozent ihrer
Eigenkapitalkosten erwirtschafteten,
sei dieses Kreditgeschift wertver-
nichtend. Um Kosten zu sparen,
miisse die Effizienz des Prozesses
gesteigert werden. Das bedeutet Digi-
talisierung: Automatisierung des
Kreditprozesses oder Kreditangebot
iiber Plattformen. Die Studie prog-
nostiziert einen Marktanteil an digi-
talen KMU-Krediten von 7,1 Prozent
fiir 2023 (2018: 1,9 Prozent). Egal wie
hoch der Anteil ausfalle, die Kunden
konnten in jedem Fall profitieren:
durch schnellere Bearbeitung mit
weniger Biirokratieaufwand und bes-
sere Konditionen




